Betreuung des Kundenstammes und
Neukundenakquise im Vertriebsgebiet rund um
Neuwied oder Offenbach

Technische und kaufmé&nnische Beratung der
Kunden

Kalkulation, Erstellung und Nachverfolgung von
Angeboten

Entwicklung von Vertriebsstrategien und Analyse
der Markte im Vertriebsgebiet

Reklamationsbearbeitung

Teilnahme an Verkaufsveranstaltungen und
Messen
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== Standort:

— Neuwied
oder
Offenbach

Art der Anstellung:
Vollzeit

Einstiegslevel:
Berufserfahrene

'.

Abgeschlossene kaufmannische oder technische
Ausbildung

Erfahrung im Vertrieb von technischen Produkten

Idealerweise Branchenerfahrungen aus den
Bereichen Forder-/ Gummi-/ Kautschuktechnik

Uberzeugende Kommunikationsfahigkeit mit
verbindlichem Auftreten

Hohe Motivation und selbststéndige Arbeitsweise

Wohnsitz im Umkreis von 100 km um Neuwied
(Rheinland-Pfalz) oder Offenbach (Hessen)
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Teil eines Homeoffice Hochwertiges Firmen PKW Bikeleasing und Sozialleistungen
internationalen technisches auch zur privaten Corporate Benefits

Konzern- Equipment Nutzung

verbundes

Die REMA TIP TOP West GmbH ist ein renommiertes Unternehmen und Systemlieferant flr Foérdersysteme und
Material Handling sowie fur Verschleil3- und Korrosionsschutz. Mit konsequenter Kundenorientierung und kulturellem
Austausch hat sich REMA TIP TOP im Laufe seiner Unternehmensgeschichte zum Traditionsunternehmen in seinen
Markten entwickelt. Nach wie vor stehen Qualitat und Kundennutzen fur uns an erster Stelle. Die Anforderungen
unserer Kunden spornen uns taglich an, unser Angebotsportfolio konsequent auszubauen und zu optimieren. Im
REMA TIP TOP Netzwerk geben wir Erkenntnisse weiter und lernen so taglich voneinander. Auf diese Weise sichern
wir Zuverlassigkeit und tragen zum Erfolg unserer Kunden bei.

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns darauf Sie kennenzulernen!

Sollten Sie noch Fragen an uns haben, dann hilft Ihnen unser konzerninternes Recruiting-Team
der dbs Delta Business Service GmbH gerne weiter!

Bewerbung an bewerbung@dbs-gruppe.de



